
CARRERA TECNICATURA EN VENTAS
TÍTULO: TÉCNICO EN VENTAS

Resolución CES No. RPC-SO-26-No. 411-2022
Modalidad: Online con Validación Profesional Código SNIESE No. 540416A01-P-0901
Duración: 2 meses Programa de Validación Profesional Resolución No. 422-CEAACES-SE-12-2016

6 meses cursar materias obligatorias Modalidad: Online con Validación Profesional

Titulación  1 mes examen complexivo
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Componentes de aprendizaje Actividades académicas Requisitos para iniciar titulación

0 hrs. D Aprendizaje con Docencia 18 Materias Aprobadas materias 3ro. ciclo D P A PS PL T

0 hrs. P Aprendizaje Práctico 3 Niveles de inglés 3 Niveles de inglés Ciclo 1 220 110 330 60 0 720

0 hrs. A Aprendizaje Autónomo 10 Workshop 80% Workshop Ciclo 2 180 90 270 60 120 720

0 hrs. PS Prácticas de Servicio Comunitario 5 Coaching 80% Coaching Ciclo 3 200 100 300 0 120 720

0 hrs. PL Prácticas Laborales 2 Assesment Center 50% Assesment Center 0 0 0 0 0 0

192 hrs. Titulación: Unidad Integradora Curricular Prácticas Laborales 100% Prácticas Laborales D P A T

0 hrs. T Total de horas de la carrera (sin titulación) Prácticas de servicio comunitario 100% Prácticas de servicio comunitario 3 niveles de Inglés 24 24 48 96

45 crd. Total de créditos Proyecto de titulación o examen complexivo
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